Quick Reference Card Best Value Procurement

Wat is Best Value Procurement (BVP)? BVP is een inkoopbenadering waarbij op basis van een vraagformulering, die oplossingsruimte bevat,
gezocht wordt naar de oplossing die binnen de financiéle mogelijkheden de meeste waarde biedt tegen geringe risico’s

PiPS elementen: Juridische mogelijkheden: Ook voor
- Contactfase aanbestedingsplichtige diensten kan er veel:
o  Oplossingsvrij specificeren
Reputatiemechanisme speelt geen rol 0 ISpmax vooraf meedelen
Te weinig aandacht voor o Past Performance Information
riskmanagement Contractfase

- Yes
- Yes
- Yes

o Risk Assessment Plan/RAVA laten maken

Yes

o Sleutelfunctionarissen interviewen . Onder voorwaarden!

o Kwaliteit oplossing mee laten wegen Yes
Controlfase

o Risico’s overdragen Yes
Yes

NO!

o Performance management op basis van harde data
o Performance rating na oplevering

In economisch verkeer

Die afhankelijk van elkaar zijn
Waarbij beloftes ingelost moeten worden

Bevat geen oneigenlijke discriminatie
Aan wederzijds vertrouwen wordt gebouwd Zorgt voor voldoende mededinging
Rekening wordt gehouden met beperkte rationaliteit Hanteert proportionele eisen
van actoren

Gestuurd wordt op ‘alighment of goals’

Samenwerking wordt bevorderd

Minder inspecties, controles
Innovatie gestimuleerd
Professionaliseert de sector

Meer commitment Principal Agency Theory Onzekerheid

Lagere risico’s Propertyrights theory Bounded ration.
Lagere transactiekosten Ownership

- Voor RAP, interviews, oplossing, PvA
Bepaal zo fictieve laagste inschrijfprijs
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